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Sales Pool Agent für Landwirtschaft/Rumänien 
 

 

Erfahrungen 

Herr Jdic Tiberiu besuchte nach der Veterinärmedizinischen Fakultät die Landwirtschaftliche Universität 
in Timisoara. 2009 absolvierte er sein Studium für Management and Business Administration. Somit ist er 
nicht nur Fachmann für den landwirtschaftlichen Bereich, sondern besitzt auch ausgezeichnete 
Managementfähigkeiten. 

Als Vertriebsleiter schuf er sich in den letzten Jahren ein effizientes Businessnetzwerk im Bereich der 
Landwirtschaft. 

Er spricht fließend Deutsch, Rumänisch, Serbisch und hat Grundkenntnisse in Englisch. Als extrovertierte 
und kommunikationsstarke Persönlichkeit hat er sich einen breiten Kundenstock am rumänischen Markt 
aufgebaut. Kundenbeziehungen zu pflegen und neue Kunden zu akquirieren gehören zu seinen Stärken. 

 

Produkt-Interessen des Sales Agent  

Er möchte als Sales Agent für Firmen in folgenden Bereichen tätig werden:  

� Landmaschinen 

� Zubehör 

� Agrartechnologie (zB. Stallungen) 

� So. landwirtschafltiche Produkte (zB. Düngemittel, Saatgut) 

 

Name:  Jdic Tiberiu  

Region:  Rumänien 

Ausbildung:  Veterinärmedizinischen Fakultät, Timisoara 

Landwirtschaftliche Universität, Timisoara 

Management and Business Administration, Timisoara 

Sprache: Deutsch, Englisch, Rumänisch, Serbisch 
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Geplante lokale Marktbearbeitung 

� Direkt-Kontakte und gezielte Ansprache (bestehende Kontakte, Neuakquise) 

� Aufbau eines eigenen Schauraums  

� Inserate  

 

Aktueller Umsatz 

Derzeit noch angestellt 

 

Fixum/Provisionen 

Fixum: 300,- EUR pro Unternehmen / Monat 

Provisionen werden mit den Unternehmen persönlich und individuell vereinbart. 

 

 

Kontakt 

DI (FH) Ivica Ilic   
+43 2742 9000-19718 
i.ilic@ecoplus.at 

 

Mag. Daniel Marcu 
ecoplus International Rumänien GmbH 
+40 256 220555 
office.temeswar@ecoplus.at 
 

 

 


