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Mit ecoplus ins neue Europa

Sales Pool Agents —
Ihre Handelsagenten in Osteuropa

Der schnelle Weg zu Umsatzsteigerungen in Osteuropa

Unterstitzt durch das Land Niederdsterreich x
und die Raiffeisenlandesbank Niederdsterreich-Wien
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Sales Pools fur niederosterreichische Unternehmen

ecoplus International geht 2009 einen Schritt weiter in der konkreten Unterstiitzung niederdsterreichischer
Unternehmen und initiiert in den Landern Polen, Rumanien, Slowakei, Tschechien und Ungarn die Bildung
sog. Sales Pool. Branchen- bzw. zielgruppenerfahrene Verkaufspersonlichkeiten aus dem jeweiligen
Zielmarkt stehen an der Spitze dieser Sales Pools. Ein Sales Pool besteht aus mindestens drei, idealerweise
funf niederdsterreichischen Unternehmen, die nicht direkt in Konkurrenz zu einander stehen und die Produkte
bzw. Dienstleistungen fiir die gleiche Zielgruppe anbieten.

So bringen lhnen die Sales Pool Agenten neue Umsatze:

Die Agenten sind im Allgemeinen keine Importeure, d.h. sie vermitteln entsprechende Kontakte, stellen die
Produkte vor und kénnen, je nach Ermachtigung durch das niederdsterreichische Unternehmen; auch
Preisangebote legen. Der Verkaufs- und Liefervertrag wird direkt zwischen dem niederdsterreichischen
Unternehmen und dem Kunden im Zielland geschlossen.

Die Agenten sind rechtlich selbststédndig und arbeiten mit niederosterreichischen Unternehmen auf Basis
eines Provisionsvertrages mit geringem Fixanteil (zumindest fir die ersten sechs Monate) zusammen.

Die Aufgaben des Agenten sind insbesondere:

= Ausnutzung bestehender Vertriebskontakte

= |dentifizierung neuer potenzieller Kundenkontakte in der Zielgruppe
= Direkte Ansprache der Entscheidungstrager

= Vorstellung der einzelnen Produkte des Pools

= Vereinbarung von Terminen mit Entscheidungstragern

Erweiterte Aufgaben, wenn vom Unternehmen dazu erméchtigt:

= Prasentation der Verkaufspreise als Erstinformation fir den Kunden

= Angebotslegung und konkrete Verkaufsunterstitzung bis zum Geschaftsabschluss
= Unterstltzung bei der Abwicklung des Verkaufes

= Laufende Kontakte mit der Zielgruppe

ecoplus International unterstutzt den Aufbau eines Sales Pools mit einem Beitrag zum Fixum des Agenten fir
einen Zeitraum von sechs Monaten.
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So bereiten Sie sich auf die Zusammenarbeit vor:

Voraussetzungen fur das niederdsterreichische Unternehmen:
= Agent sieht Verkaufspotenzial fir das Produkt

= kein konkurrierendes Produkt im selben Pool
(first come — first serve; bei Bedarf kann ein weiterer Pool eréffnet werden)

= Standort und Wertschdpfung in Niederdsterreich
= mindestens drei, idealerweise fiinf Unternehmen pro Pool

= Promotion-Material in lokaler Sprache (Homepage, Broschuren, Flyer,...)

So funktioniert der Sales Pool:

Das Fixum des Agenten wird auf die teilnehmenden Unternehmen und - fur die ersten sechs Monate - auf
ecoplus International aufgeteilt. Das Unternehmen schlief3t direkt mit dem Agenten einen Rahmenvertrag, der
von ecoplus International vorgeschlagen wird. So sichern wir eine Gleichverteilung der Interessen.

Nach Ablauf der 6-monatigen Mindestdauer kénnen die Bedingungen der Zusammenarbeit individuell
zwischen dem Sales Pool Manager sowie den beteiligten niederdsterreichischen Unternehmen vereinbart
werden. Die grundsatzliche Zusammenarbeit sollte jedoch fiir mindestens ein Jahr vereinbart werden.

ecoplus International verlangt vom Sales Pool Agent eine Aktivitdtsplanung fir die ersten sechs Monate.
Weiters erhalt ecoplus International regelmaflige Berichte Uber die Verkaufsaktivitaiten sowohl vom Agenten
als auch vom niederésterreichischen Unternehmen (und dies fur 12 Monate).

Sollten Sie Interesse an der Teilnahme an einem Sales Pool haben, so kontaktieren Sie bitte lhren Berater
bei ecoplus International. Wir vereinbaren gerne ein Treffen mit dem potenziellen Agenten.
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